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Sehr erfolgreiches 
1. Halbjahr 
in herausforderndem  
Umfeld 
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GK Key Facts

Gemeinsame Projekte mit SAP auf der ganzen Welt Kunden mit mehr als
500 Mrd. € Umsatz pro Jahr zusammen.

Mitarbeiter an 14 Standorten in 9 LändernLangjährig erfolgreicher Lösungsanbieter für den Handel



4

GK in Zahlen

Selbstbedienungstransaktionen (inkl. Self-Scanning)

>20 Mio.
Kontakte auf mobilen Geräten

>26 Mrd.
Transaktionen pro Jahr über GK Systeme

560k+
Installationen in über 60 Ländern

>100 Mio.
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GK Mobile Cloud 
(künftig GK Engage)

GK CLOUD4RETAIL GK Power Apps

GK SPOT

Daten-Infrastruktur

Business-Analytics

vom Kunden initiierte Prozesse Transaktionsmaschine 
und Systeminfrastruktur

Prozess-
optimierung & -automatisierung
Anwendung von AI-Algorithmen

GK CLOUD4RETAIL
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Ein globales Angebot für den Handel – Kundenauswahl nach Regionen

6

Live in 65 Ländern weltweit



Trend auch im 1. Halbjahr 
ungebrochen 

-
Erfolgreicher Übergang zur 
Cloud mit profitablem 
Wachstum



8

Das erste Halbjahr 2022 in Zahlen

Prozent EBIT-Marge (Umsatz) Neue Installationen im Kerngeschäft

Millionen Euro EBITDA 
(+13,8 Prozent)

Millionen Euro Umsatz 
(+16,7 Prozent)
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H1 2022 – Die Wachstumstreiber bleiben intakt

Trend zu

hält an

Neue

auf dem Weg

Führende

weiter ausgebaut
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Herausragendes Ereignis im 1. Halbjahr

Großvolumiges Projekt

Cloud auf dem Vormarsch
CLOUD4RETAIL ist die Plattform der 
Wahl führender Einzelhändler

Umsetzung eines der größten Retail IT-
Projekte weltweit

Fortsetzung der Zusammenarbeit
Nach Gewinn einer weltweiten 
Ausschreibung – erfolgreiche Beziehung 
seit 1999
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Quelle: IDC MarketScape: Worldwide Point-of-Sale Software Vendors in Grocery and Food Store Retail 2022 Vendor Assessment, by Margot 
Juros & Dorothy Creamer, May 2022, IDC #US46743220
IDC MarketScape vendor analysis model is designed to provide an overview of the competitive fitness of ICT suppliers in a given market. The research methodology utilizes a rigorous scoring methodology based on both qualitative and 
quantitative criteria that results in a single graphical illustration of each vendor’s position within a given market. The Capabilities score measures vendor product, go-to-market and business execution in the short-term. The Strategy score 
measures alignment of vendor strategies with customer requirements in a 3-5-year timeframe. Vendor market share is represented by the size of the circles.

Markt und Wettbewerb | GK = Die führende Lösung
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Quelle: RBR Global POS Software | Neue POS-Installationen in einem 12-Monats-Zeitraum zwischen Juli und Juni | 
Einzelhändler mit mehr als 1.000 Installationen | Alle Einzelhandelssegmente ohne Tankstellen und Restaurants

Toshiba

NCR

GK

Diebold Nixdorf

Oracle

2018 2019 2020

Markt und Wettbewerb | GK = Das am schnellsten wachsende 
Unternehmen

2021



The Retail Innovators
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Die Basis für den Erfolg von GK

All-In-One
Platform

01

02

03

04

Produktiv in mehr als 60 Ländern

Keine Limitierungen auf spezifische Regionen, live 
auf allen fünf Kontinenten

Features & Touchpoints out-of-the-box
Mächtige und funktionsreiche Standardlösung für 
alle Touchpoints und für die Zentralen von 
Retailern aller Branchen 

Strategischer Partner

GK ist als ein zentraler Technologiepartner seiner 
Kunden positioniert und wichtig für deren Erfolg

Innovation
Innovation ist Teil der DNA von GK

05

Einsatz modernster Technologien

APIs, Headless Operations, Cloud Technology, 
Hochsicherheit, 3rd Party Solutions
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GK SPOT 
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Hyper-Personalization

GK SPOT

Kundeninteraktionen, Profile, 
Letzte Aktivitäten

Artikelbestand, Verkäufe, 
Preis- und Attributdaten

Transaktionen

Analytics

Long-term Storage 

Big Data Streaming Analytics Applications

Mehr Erfolg durch relevante, kundenorientierte 
Interaktionen in Echtzeit.
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GK SPOT Hyper-Personalization in 
Aktion. MVP wird noch in diesem Jahr 
veröffentlicht

Der Verbraucher erhält relevante, 
automatisch erstellte Angebote und 
Produktempfehlungen, und zwar zur 
richtigen Zeit, am richtigen Ort und am 
richtigen Touchpoint.

GK SPOT – Hyper-Personalization
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GK GO
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GK GO auf der EuroCIS 2022 in Düsseldorf
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GK GO in Aktion
CLOUD4RETAIL in Kombination mit intelligenten Waagen und Lidar-Technologie



Erfolgreiches 1. 
Halbjahr – auf dem 
Weg zur Erfüllung der 
Prognose
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+16,7%

24,8%

14,7 Mio €

.

30.06.2022 30.06.2021 
adj.*

Umsatz TEUR 75.123 64.363

EBITDA TEUR 14.652 12.878

EBITDA-Marge (Umsatz) % 19,5 20,0

EBIT TEUR 11.278 9.040

EBIT-Marge (Umsatz) % 15,0 14,1

GK SOFTWARE SE – KPIs 
(H1, Gruppe, IFRS, ungeprüft) 

* Ergebnisse H1 2021 inkl. Sondereffekt Verkauf AWEK microdata: 
EBITDA = 15.628 Mio. Euro (Marge = 24,1 %), 
EBIT = 11.790 (Marge = 18,3 %)

EBIT

Umsatz

EBITDA
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H1 2022 | Konzern – Gewinn- und Verlustrechnung

Konzern, IFRS 30.6.2022 30.6.2021 Veränderung
in TEUR in TEUR in % 

Umsatz 75,123 64,363 16.7

Sonstige betriebliche Erträge 2,718 5,045 -46.1

Gesamtleistung 77,841 69,408 12.2

Materialaufwand und bezogene Leistungen -7,145 -5,722 24.9

Rohergebnis 70,697 63,686 11.0

Personalkosten -43,875 -39,147 12.1

Abschreibungen -3,374 -3,838 -12.1

Sonstige betriebliche Aufwendungen -12,115 -8,903 36.1

Operatives Ergebnis (EBIT) 11,278 9,040 24.8

EBITDA 14,652 12,878 13.8

Finanzergebnis -675 -618 9.2

Ergebnis vor Steuern (EBT) 10,603 11,172 -5.1

Ertragssteuern -1,827 -1,911 -4.4

Jahresüberschuss (Net Income) 8,776 9,261 -5.2

Das EBIT und das EBITDA sind für den 30.6.2021 um den Verkauf der AWEK MD bereinigt.
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H1 2022 | Konzern – Gewinn- und Verlustrechnung nach fortgeführten 
und aufgegebenen Geschäftsbereichen

Konzern, IFRS
in TEUR in TEUR in % 

Konzern gesamt Fortgeführter Geschäftsbereich Aufgegebener Geschäftsbereich

Umsatz 75,123 74,635 488

Sonstige betriebliche Erträge 2,718 2,641 77

Gesamtleistung 77,841 77,276 565

Materialaufwand und bezogene Leistungen -7,145 -7,101 -44

Rohergebnis 70,697 70,175 521

Personalkosten -43,875 -43,385 -490

Abschreibungen -3,374 -3,155 -219

Sonstige betriebliche Aufwendungen -12,115 -11,889 -227

Operatives Ergebnis (EBIT) 11,278 11,741 261

EBITDA 14,652 14,896 480

Finanzergebnis -675 -630 -509

Ergebnis vor Steuern (EBT) 10,603 11,112 -509

Ertragssteuern -1,827 -1,835 8

Jahresüberschuss (Net Income) 8,776 9,277 -501
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Konzern, IFRS 30.6.2022 30.6.2021 Veränd.
in TEUR in TEUR in %

Gesamtleistung 77,841 69,408 12.2

davon

Umsätze 75,123 64,363 16.7

Bestandsänderungen - - -

Umsätze und 
Bestandsveränderungen 75,123 64,363 16.7

Aktivierte Eigenleistungen 0 0 -

Sonstige Erträge 2,718 5,045 -46.1

Leistungsstruktur

Die wichtigsten Veränderungen im Gesamtjahr waren der Anstieg der Umsätze um 16,7 
Prozent und der Rückgang der Sonstigen Erträge um 46,1 Prozent. Es wurden keine 
Eigenleistungen aktiviert.

Insgesamt bleibt der Leistungsmix robust.

H1 Konzern – Struktur der Leistungserstellung

Umsätze und 
Bestandsveränderung

92.7%

Sonstige Erträge
7.3%

H1 2021

Umsätze und 
Bestandsveränderung

96.6%

Sonstige Erträge
3.4%

H1 2022
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H1 | Konzern – Umsatzstruktur

Konzern, IFRS 30.6.2022 30.6.21 Veränd.
in TEUR in TEUR in %

Lizenzen Plattform 7,476 7,552 -1.0

Stand. Plattform aus Subskription 7,821 4,529 72.7

Lizenzen Plattformerweiterungen 3,707 2,678 38.4

Smart Extension 16,319 16,006 2.0

Software-Wartung 12,127 11,261 7.7

Retail Consulting (Integration) 20,619 14,731 40.0

Retail Consulting (Support) 5,617 5,960 -5.8

Sonstiges 1,438 1,647 -12.7

Gesamt 75,123 64,363 16.7

Umsatzstruktur

Der überwiegende Teil der Umsätze ist wiederkehrend oder wiederholend. 

Stand. Plattform Lizenzen
11.7%

Stand. Plattform 
Lizenzen 

(Subskription)
7.0%

Lizenzen 
Plattformerweiterungen

4.2%
Smart Extension

24.9%

Software-Wartung
17.5%

Retail Consulting 
(Integration)

22.9% Retail Consulting (Support)
9.3%

Sonstiges
2.6%

2021

Stand. Plattform Lizenzen
10.0%

Stand. Plattform 
Lizenzen 

(Subskription)
10.4%

Platform Extension Lizenzen
4.9%Smart Extensions

21.7%

Software-Wartung
16.1%

Retail Consulting 
(Integration)

27.4%

Retail Consulting 
(Support)

7.5%

Sonstiges
1.9%

2022
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Konzern, IFRS 30.06.2022 30.06.2021 30.06.2022 30.06.2021 30.06.2022 30.06.2021 30.06.2022 30.06.2021 Veränd.

in TEUR in TEUR in TEUR in TEUR in TEUR in %

EMEA Americas Others Gruppe

Lizenzen Plattform 6,911 6,468 564 1,084 — — 7,476 7,552 -1.0

Stand. Plattform aus Subskription 7,103 4,527 718 2 — — 7,821 4,529 72.7

Lizenzen Plattformerweiterungen 3,579 2,444 129 234 — — 3,707 2,678 38.4

Smart Extension 10,735 10,586 5,584 5,420 — — 16,319 16,006 2.0

Software-Wartung 9,687 9,673 2,439 1,587 — — 12,127 11,261 7.7

Retail Consulting (Integration) 17,514 12,477 3,105 2,253 — — 20,619 14,731 40.0

Retail Consulting (Support) 5,563 5,877 53 82 — — 5,617 5,960 -5.8

Sonstiges 726 1,630 26 16 686 — 1,438 1,647 -12.7

Gesamt 61,819 53,682 12,618 10,680 686 — 75,123 64,363 16.7

H1 | Konzern – Umsatzstruktur nach Segmenten
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Die Konzernbilanzsumme betrug zum Stichtag 154,98 Mio. Euro und lag damit um 10,80 Mio. Euro über dem Wert des letzten Stichtages 
von 144,18 Mio. Euro.

Konzern, IFRS 30.06.2022 31.12.2021

in TEUR in % in TEUR in %

Langfristige Vermögenswerte 54,080 34.9 53,176 36.9

Kurzfristige Vermögenswerte 49,589 32.0 44,060 30.6

Liquide Mittel 51,307 33.1 46,945 32.6

Summe Aktiva 154,976 100.0 144,181 100.0

Eigenkapital 94,004 60.7 83,628 58.0

Langfristige Schulden 14,303 9.2 15,814 11.0

Kurzfristige Schulden 46,669 30.1 44,739 31.0

Summe Passiva 154,976 100.0 144,181 100.0

H1 | 2022 Konzern – Bilanzstruktur (ungeprüft)
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Bilanzstruktur zum 30. Juni 2022 (in TEUR)

54.080

94.004

49.555

14.297

51.307 46.666

Aktiva Passiva
Eigenkapital

Langfristige Verbindlichkeiten

Kurzfristige Verbindlichkeiten

Anlagevermögen

Umlaufvermögen

Liquide Mittel

* Differenzen ergeben sich aus Rundungen

Kurzfristige Rückstellungen 432

Kurzfristige Bankverbindlichkeiten 700

Kurzfristige Leasingverbindlichkeiten 2.376

Verbindlichkeiten aus L+L 3.453

Erhaltene Anzahlungen 8.635

Ertragsteuerverbindlichkeiten 3.013

Langfristige Rückstellungen 458

Langfristige Bankverbindlichkeiten 1.625
Langfristige 
Leasingverbindlichkeiten 6.156

Abgegr. Zuwendungen der ö. Hand 1.194

Passive latente Steuern 4.870

Sachanlagen 21.312

Nutzungsrechte i.S.v. IFRS16 8.457

Immaterielle Vermögenswerte 23.961

Finanzielle Vermögenswerte 6

als Finanzinv. gehaltene Immo. 218

Latente Steuern 125

Vorräte 85

Forderungen L+L 17.897

Vertragsvermögenswerte 12.938

Ertragsteueransprüche 885

Sonstige Forderungen 7.752

Wertpapiere 9.998
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Konzern, IFRS 30.06.2022 30.06.2021

in TEUR

Cashflow im engeren Sinne 14.859 13.980

Veränderungen im Working Capital 3.938 -1,156

Gezahlte Steuern -174 442

Operativer Cashflow 18.623 13,266

Cashflow aus Investitionstätigkeit -10.660 2,915

Cashflow aus Finanzierungstätigkeit -3.700 16,545

Nettozunahme der Zahlungsmittel 4.263 32,727

Finanzmittelfonds zum Jahresende 51.170 38,462

Nettoverschuldung -48.983 -33,504

H1 | 2022 Konzern – Cash-Flow Entwicklung (ungeprüft)



Guidance -
Ziele für 2022 im Blick -
mittelfristige Prognose 
unverändert
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Mittelfristige Prognose bis Ende des Geschäftsjahres 2023: 

• Deutliches Wachstum der Einnahmen - Korridor zwischen 160 und 175 Mio. EUR 
bis 2023.

• Auf der Grundlage der derzeit auf dem Markt verfügbaren Lösungen und Produkte.
• Zusätzliches Potenzial könnte sich aus neuen Lösungen oder einer geografischen 

Ausweitung unserer Vertriebsgebiete ergeben. 
• EBIT-Ziel bleibt bei 15 Prozent, bezogen auf den Umsatz

Ausblick

Prognose für das Geschäftsjahr 2022 unverändert: 

• Ähnlicher Anstieg der Umsatzerlöse wie im Geschäftsjahr 2021 und eine weitere 
leichte Verbesserung der EBIT-Marge in Richtung auf die Erreichung der 
mittelfristigen Zielsetzung für das Jahr 2023

• Für das SaaS-Geschäft für CLOUD4RETAIL erwarten wir jährliche Zuwächse auf 
dem Niveau des Jahres 2021, so dass der Anteil von Subskriptionen kontinuierlich, 
aber nicht sprunghaft, anwachsen wird.
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GK – Eine langfristige Wachstumsgeschichte

44,634   
62,602   

77,333   
90,452   

106,151   115,448   117,560   
130,847   

Umsatz

x6
Aktienkurs seit IPO

~280. €

Marktwert

175.000

160.000



Ich danke Ihnen. 

The Retail Innovators

WKN 757142
ISIN DE0007571424
Börsenkürzel GKS
Börsengang 19. Juni 2008
Segment Prime Standard
Des. Sponsor ICF Bank AG
Anzahl der Aktien 2.245.825
Grundkapital 2.245.825 EUR
Streubesitz 54,81
Kontakt ir@gk-software.com


