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Very successful
nine months 2022
In a challenging
environment
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The First Nine Months in Figures

113.0

million euros in sales
(+18.7 percent)

17.

million euros EBIT
(+20.8 % |adjusted +49.7 %)

22.2

million euros EBITDA
(+13.8 % |adjusted +29.0 %

9.2

Percent EBIT margin (sales)



GK at a Glance
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GK in Numbers

30+

Years of trading experience

16

Locations in 10 countries

>10%

Of all new systems rolled out annually worldwide

~1,400

Employees from 50+ nations
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GK in Numbers

000+

Customers worldwide



GK In Numbers [ GK

>549,000

Store and payment installations on all continents




A Global Offer for Retall - Customer Selection by Region * GK
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Our Offering to the
Retall Industry
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The Foundation of Success for GK
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Platform
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K GK

Commerce platform for retail

Implementation of all processes in the modern omni -channel
environment

Features & touchpoints out-of-the-box

Powerful and feature-rich standard solution for all touchpoints
and for the head offices of retailers in across industries

Productive in more than 60 countries
No limitations to specific regions, live on all five continents

Use of the latest technologies

APIs, headless operations, native cloud technology,
high security

Open for innovators

Open platform to incorporate innovations from customers &
third parties
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GK CLOUD4RETAIL

Business Analytics

GKSPOT

Data Infrastructure

GKEngage

GK CLOUD4RETAIL

GK Power Apps

Customer initiated
processes

Transaction engine & system
infrastructur

Process optimization
& automatization
applying Al algorithms

GK



Solution Portfolio Store

GK ENGAGE
A GKEngage

GK CLOUD4RETAIL
1  Store Inventory Mgmt.

2 GK OMNIPOS
GK OMNISCALE
Label & Poster Print

Back office & infrastructure

PowerApps
I GK AlRPersonalization
|0 GKAIR Dynamic Pricing

Fiscalization

Industry Specific Extensions
GK HOSPITALITY
GK DRIVE
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GK Key Facts > GK

100k+ >25bn

Stores worldwide with GK retail and payment solutions Transactions per year with GK

>10m >20m

Self-service transactions (incl. self-scanning) Contacts on mobile devices



Ongoing trends in 2022 p

Successful transition to the
cloud and with profitable
growth
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2022 p Growth drivers remain intact

Trend towards

Cloud

continues

Leading

Position

maintained

New

Solutions

on the way
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Outstanding Accomplishment in the 1st Nine months

Lebensmittel
Zeitung

Lidl geht mit Kassen in Cloud

Hdndler zieht weltweit in allen Filialen auf Plattform Cloud4Retail

Lidl will seine Kassen weltweit mit
einer neuen Software ausriisten,
die auf einer Cloud-Losung ba-
siert. Die neue Plattform soll mo-
bile Services und eine besser Ver-
zahnung mit digitalen Angeboten
ermoglichen.

Der Schwarz-Discounter Lidl riistet
in den kommenden Jahren die Kas-
sen-Software all seiner Filialen auf
eine neue Cloud-Losung um. Dabei
handelt es sich um die Plattform
Cloud4Retail des deutschen POS-
Software-Anbieters GK. Das neue
System ermogliche die nahtlose Ein-
bindung mobiler Services fiir die
Kunden in den Filialen, eine enge
Verzahnung mit digitalen Angeboten
und den Einsatz moderner Cloud-
Technologien, erklirte GK auf seiner
Webseite.

»Die Schwarz Gruppe will auch in
Zukunft den MaRstab bei der Digita-
lisierung des Einzelhandels setzen
und ihren Kunden auf allen Kanilen
innovative Services bieten“, ldsst
sich Rocco Gehring, Geschiftsleiter
Kundensysteme bei der Schwarz IT,
zitieren. Gepaart mit Eigenentwick-
lungen und den cloudbasierten IT-
Plattformen sei man in der Lage, In-
novationen schnell umzusetzen. Mit
GK strebe man auch gemeinsame
Aktivititen fiir den Cloudbetrieb mit
Stackit und die IT-Sicherheit mit XM

Cyber an, so Gehring weiter.
Handler verlagern zunehmend
Teile ihrer IT-Losungen von eigenen
Servern in die Cloud. Aldi Nord
zieht im Zuge seiner IT-Modernisie-
rung immer mehr Systeme in die Da-
tenwolke um und setzt dabei auf Mi-
crosoft und dessen Losung Azure.
Die Schwarz-Gruppe verfolgt dage-
gen seit einigen Jahren einen Ansatz,
der auf eigenen Systeme aufbaut.
Seit 2018 arbeitete der Handels-
konzern an der
Errichtung einer

I?
Retail Optimiser

eigenen Cloud-
Infrastruktur.

Unter dem Na-
men Stackit ging
die Losung zu-
erst fiir firmen-
eigene  Anwen-
dungen live. Seit
wenigen Mona-

Schwarz setzt
immer starker auf
die Cloud. In-
zwischen betreibt
die Gruppe mit
Stackit eine eigene
Cloud, die sich
auch an externe
Firmen wendet

ten wirbt der

Handelskonzern nun auch bei exter-
nen Kunden fiir seine Cloud-Dienst-
leistungen. Groftes Verkaufsargu-
ment in der Konkurrenz zu Amazon,
Google und Microsoft ist, dass Sta-
ckit von Deutschland aus betrieben
wird.

Der POS-Software-Anbieter GK
liefert seit 1999 das Kassensystem fiir
Lidl. Der Dienstleister aus dem Vogt-
land riistet den Discounter in tber
30 Landern weltweit mit seinen Lo-
sungen aus. mgi/lz 31-22
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Lidl modernises POS software with

It is the largest POS software project in Europe to date: Lidl has onc n chosen GK

and will roll-out the Cloud4Retail platform of the Schone
ver the next fe:

s enabling to

Lidl's checkouts have been run with GK's softwa

based company has once aga

thus been able to win what is presuma

narket. The discou!

L technolog)

he largest retail banner operation in Europe and is present in more European

countries than any other company In the grocery retailing

GK will closely accompany the migration of the POS software to the open Cloud4Retail

platform at Lidl over the coming years. The new system enables the seamless

K GK

Continuation of the cooperation

After winning a worldwide tender -
successful relationship since 1999

Large scale project
Implementation of one of the largest retail

IT projects worldwide

Cloud on the rise
CLOUDA4RETAIL is the platform of

choice for leading retailers such as
Lidl



Market and Competition | GK = The GlobalNo. 1 for Retail Software*
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GK
Toshiba
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Diebold Nixdorf

2018 ZAONRS 2020 2021

Source: RBR Global POS Software | New POS installations in a-®nth period between July and June | Retailers
with 1,000+ installations | All retail segments excluding gas stations & restaurants
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Competition | GK = ThelLeading Software Vendor

Source: IDCMarketScape Worldwide Pointof-Sale Software Vendors in Grocery and Food Store Retail 2022 Vendor Assessment, by Margot
Juros & Dorothy Creamer, May 2022, IDC #US46743220

IDC MarketScape vendor analysis model is designed to provide an overview of the competitive fitness of ICT suppliers in a given market. Thesearch methodology utilizes a rigorous scoring methodology based on both qualitative and
rvboujubujwfldsjufsjb!uibulsftvmut!jo!b!tjohmf! hsbgqgi pabilitiesscprenmeasurassvéndor groauctpggtd-rhabketiand twkinessexsetutioh ig the shomterm.orhe)xSjrategyjsare b ! hj wf o! nbs | fu/ ! Ui f! Db
measures alignment of vendor strategies with customer requirements in a 35-year timeframe. Vendor market share is represented b the size of the circles.




