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Sehr erfolgreiche 
neun Monate 2022
in herausforderndem  
Umfeld
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Die ersten neun Monate in Zahlen

Millionen Euro EBIT
(+20,8 % | adjusted +49,7 %)

Prozent EBIT-Marge (Umsatz)

Millionen Euro EBITDA
(+13,8 % | adjusted +29,0 %)

Millionen Euro Umsatz 
(+18,7 Prozent)



GK auf einen Blick
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GK in Zahlen

Aller jährlich neu ausgerollten Systeme weltweitJahre Handelserfahrung

Mitarbeiter aus 50+ NationenStandorte in 10 Ländern
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Kunden weltweit

GK in Zahlen
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GK in Zahlen

Store- und Paymentinstallationen auf allen Kontinenten

>549.000



8

Eine Commerce Suite für alle Länder

8

Live in 65 Ländern weltweit



Unser Angebot
für den Handel
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Die Basis für den Erfolg von GK

All-in-One-
Plattform

01

02

03

04

Produktiv in mehr als 60 Ländern
Keine Beschränkung auf bestimmte Regionen, im aktiven
Einsatz auf allen fünf Kontinenten

Vielfalt an Funktionen und Touchpoints
Leistungsstarke und funktionsreiche Standardlösung für alle 
Touchpoints sowie für die Zentralen von Einzelhändlern in allen
Branchen

Offen für Innovatoren

Offene Plattform für die Einbindung innovativer Lösungen von 
Kunden und Dritten

Eine Plattform für den Einzelhandel
Umsetzung aller Prozesse in einer modernen Omnichannel-
Umgebung
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Einsatz neuester Technologien

APIs, Headless Operations, native Cloud-Technologie, 
hohe Sicherheit
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GK Engage GK CLOUD4RETAIL GK Power Apps

GK SPOT

Data Infrastructure

Business Analytics

Customer initiated
processes

Transaction engine & system
infrastructur

Process optimization
& automatization

applying AI algorithms

GK CLOUD4RETAIL
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2

GK ENGAGE

GK Engage

GK CLOUD4RETAIL

Store Inventory Mgmt.

GK OMNIPOS

GK OMNISCALE

Label & Poster Print

Backoffice & Infrastruktur

PowerApps

GK AIR Personalization

GK AIR Dynamic Pricing

Fiscalisation

Industry Specific Extensions

GK HOSPITALITY

GK DRIVE

Solution Portfolio Store

A
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GK Key Facts

>25Mrd
Transaktionen pro Jahr mit GK

100k+
Stores weltweit mit GK Retail- und Paymentlösungen

>20Mio
Kontakte auf mobilen Geräten

>10Mio
Self-Service Transaktionen (inkl. Self Scanning)



Ungebrochener Trend im
Jahr 2022 –

Erfolgreicher Übergang zur
Cloud bei gleichzeitigem
profitablem Wachstum
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2022 - Wachstumstreiber bleiben intakt

Trend zu

verstärkt sich

Neu

vor dem Start

Führende

ausgebaut
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Herausragendes Ereignis in den ersten neun Monaten

Großes Projekt

Cloud auf dem Vormarsch
CLOUD4RETAIL ist die Plattform der 
Wahl für führende Einzelhändler wie
Lidl

Umsetzung eines der größten IT-Projekte
im Einzelhandel weltweit

Fortführung der Zusammenarbeit
Gewinn der weltweiten Ausschreibung -
erfolgreiche Zusammenarbeit seit 1999
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Quelle: RBR Global POS Software | Neue POS-Installationen in einem 12-Monats-Zeitraum zwischen Juli und Juni | 
Einzelhändler mit mehr als 1.000 Installationen | Alle Einzelhandelssegmente ohne Tankstellen und Restaurants

Toshiba

NCR

GK

Diebold Nixdorf

Oracle

2018 2019 2020

Markt und Wettbewerb | GK = Am schnellsten wachsendes Unternehmen weltweit*

2021
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Quelle: IDC MarketScape: Worldwide Point-of-Sale Software Vendors in Grocery and Food Store Retail 2022 Vendor Assessment, von Margot 
Juros & Dorothy Creamer, Mai 2022, IDC #US46743220
Das IDC MarketScape-Analysemodell für Anbieter wurde entwickelt, um einen Überblick über die Wettbewerbsfähigkeit von IKT-Anbietern in einem bestimmten Markt zu geben. Die Forschungsmethodik verwendet eine strenge 
Bewertungsmethode, die sowohl auf qualitativen als auch auf quantitativen Kriterien basiert und zu einer einzigen grafischen Darstellung der Position jedes Anbieters innerhalb eines bestimmten Marktes führt. Die Bewertung der 
Fähigkeiten misst das Produkt des Anbieters, die Markteinführung und die kurzfristige Geschäftsabwicklung. Der Strategie-Score misst die Ausrichtung der Anbieterstrategien an den Kundenanforderungen in einem Zeitrahmen von 3-5 
Jahren. Der Marktanteil des Anbieters wird durch die Größe der Kreise dargestellt.

Markt und Wettbewerb | GK = Der Anbieter mit der besten Lösung



Unsere
neuen Lösungen
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GK SPOT 
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Hyper-Personalization

GK SPOT

Customer interactions, 
profiles, recent activities

Item inventory, sales, price 
and attribute data

Transactions

Process Automation

Business Intelligence

Big Data Streaming Analytics Use Cases

Mehr Erfolg durch relevante, kundenorientierte
Interaktionen in Echtzeit
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GK SPOT – Hyper-Personalization I.

Use case 1: GK SPOT Hyper-Personalization use-case 
example for fashion with MySizeID Smart Mirror

GK SPOT Hyper-Personalisierung in Aktion. 
Launch noch in diesem Jahr

OmniPOS auf einem Smart Mirror mit
integrierten KI-basierten Empfehlungen

Der Verbraucher erhält relevante, automatisch
generierte Angebote und 
Produktempfehlungen zur richtigen Zeit, am 
richtigen Ort und am richtigen Touchpoint.
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GK SPOT – Hyper-Personalization II.

Use case 2: GK SPOT Hyper-Personalization 
use-case example for grocery with GK GO

GK SPOT im Zusammenspiel mit GK GO. KI-
basierte, individuelle Empfehlungen in Echtzeit
auf den Smartphones der Konsumenten

Spezielle Angebote für jeden einzelnen
Kunden: z.B. mit begrenzter Gültigkeit nur für 
die aktuelle Einkaufstour
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GK GO
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GK GO auf der EuroCIS 2022 in Düsseldorf
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GK GO in Aktion
CLOUD4RETAIL in Kombination mit intelligenten Waagen und Lidar-Technologie



Erfolgreiche neun
Monate im Jahr 2022 -
voll auf Kurs
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+18,1%

49,7%

22,2 Mio €

.

30.9.2022 30.9.2021 
adj.*

Umsatz TEUR 113.039 95.741

EBITDA TEUR 22.236 17.240

EBITDA-Marge (auf den 
Umsatz) % 19,7 18,0

EBIT TEUR 17.187 11.480

EBIT-Marge (auf den Umsatz) % 15,2 12,0

GK SOFTWARE SE - KPIs 
(9M, Konzern, IFRS) 

* Ergebnisse 9M 2021 inkl. Verkauf von AWEK microdata: 
EBITDA = 19.988 TEUR (Marge = 20,9 %)
EBIT = 14.233 TEUR (Marge = 14,9 %)

EBIT

Umsatz

EBITDA
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GK Software | Erfolgsfaktoren 2022

Neue Kunden

Neue Verträge mit neuen wichtigen Kunden 
in Deutschland, den USA und Skandinavien

SaaS-Geschäft

Ausbau des SaaS-Geschäfts und Wachstum
der Einnahmen aus Subskriptionsverträgen

Bestandskunden

Ausweitung des Geschäfts mit bestehenden
Kunden und Verbesserung der Margen in 
diesem Bereich



Guidance - Ziele 
für 2022 im Blick –
mittelfristige Prognose 
unverändert
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Mittelfristige Prognose bis Ende des Geschäftsjahres 2023: 

• Deutliches Wachstum der Einnahmen - Korridor zwischen 160 und 175 Mio. EUR bis 
2023.

• Auf der Grundlage der derzeit auf dem Markt verfügbaren Lösungen und Produkte..
• Zusätzliches Potenzial könnte sich aus neuen Lösungen oder einer geografischen 

Ausweitung unserer Vertriebsgebiete ergeben.
• EBIT-Margenziel bleibt bei 15 Prozent, bezogen auf den Umsatz.

Ausblick

Prognose für das Geschäftsjahr 2022 unverändert:

• Ähnlicher Anstieg der Umsatzerlöse wie im Geschäftsjahr 2021 und eine weitere 
leichte Verbesserung der EBIT-Marge in Richtung auf die Erreichung der 
mittelfristigen Zielsetzung für das Jahr 2023.

• Für das SaaS-Geschäft für CLOUD4RETAIL erwarten wir jährliche Zuwächse auf dem 
Niveau des Jahres 2021, so dass der Anteil von Subskriptionen kontinuierlich, aber 
nicht sprunghaft, anwachsen wird.
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GK - Eine langfristige Wachstumsgeschichte

10.745   
-

44.634   
62.602   

77.333   
90.452   

106.151   
115.448   117.560   

130.847   

2007 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021

Umsatz

x6,5
Aktienkurs seit IPO

~316 Mio. €
Marktkapitalisierung

175.000

160.000

vor 
Börsengang

. . . . .



Ich danke Ihnen. 

The Retail Innovators

WKN 757142
ISIN DE0007571424
Börsenkürzel GKS
Börsengang 19. Juni 2008
Segment Prime Standard
Des. Sponsor ICF Bank AG
Anzahl der Aktien 2,258,425
Grundkapital 2,258,425.00 EUR
Streubesitz 58.15
Kontakt ir@gk-software.com

118142372.
95
118142372.
95


